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Introduction

Les proteins jouent un rble essentiel dans la nutrition animale car elles sont essentielles pour
assurer la santé et la bonne croissance des animaux et atteindre une performance optimale de
leurs fonctions vitals cependant, le probléeme du manque daliments pour animaux, en
particulier les sources de protéines, est l'un des principaux défis auxquels sont confrontés les
pays en développement.

L'Algérie, en tant que pays en voie de développement; fait face a des défis pour atteindre
l'autosuffisance dans le secteur de l'alimentation animale. Le secteur souffre d'une pénurie de
production locale d'aliments pour animaux et des ressources alimentaires essentielles pour les
animaux. Par conséquent, 1’ Algérie importe des aliments pour animaux pour répondre a ses
besoins dans ce domaine (mais, orge, tourteaux, CMV, additifs alimentaires, etc.).

L'un des composants essentiels qui doivent étre importés sont les acides aminés essentiels.
Ces acides amines sont nécessaires pour les animaux, car leur organismes est incapable de les
produires naturellement et ils doivent étre assurer par I’alimentation. Afin de répondre a ces
besoins et combler cette lacune, I'Algérie dépend largement de lI'importation d'acides aminés
essentiels synthétiques de I'étranger.

Cette dépendance excessive a l'importation entraine de nombreux défis, notamment des
charges financiéres et une dépendance a des sources externes. De plus, les pays en voie de
développemet tels que I'Algérie peuvent rencontrer des restrictions dans l'acces aux acides
amineés synthétiques en raison des codts élevés et des conséquences économiques.

Par consequent, I'Algérie cherche a réduire sa dépendance aux importations et s'efforce de
soutenir la production locale ainsi que de promouvoir la création d'entreprises ou d'unités de
production pour renforcer I'économie et atteindre I'autosuffisance du pays.

Afin de fournir des solutions durables, nous avons développé d’une une ferme spécialisée
dans la production de spiruline en comme complément alimentaire sain ,naturel et durable
pour les animaux. La spiruline est considérée comme une source riche en protéines, en acides
aminés essentiels et en plusieurs éléments nutritifs importants pour améliorer I'alimentation
animale et atteindre l'autosuffisance du pays dans ce domaine crucial. De plus, cela permet de
créer d’emplois, de renforcer les capacités et les compétences locales dans le domaine de la
production animale.

Alors dans ce mémoire, notre objectif est d'étudier toutes les étapes de la création d'une
ferme spécialisée dans la production de compléments alimentaires a base de spiruline 100%
naturelle saine et durable pour animaux.







Premier axe

Présentation du projet

1. L’idée de projet :
v" Le domaine d’activité

Notre activité releve du secteur agricole, ou l'idée du projet a émergé suite a notre intérét
pour I'amélioration de la santé et de I'alimentation des animaux. Aprés une étude approfondie,
nous avons constaté une carence des sources de proteins dans Il'alimentation animale, en
particulier les acides aminés essentiels que de nombreux animaux ne peuvent pas produire
naturellement dans leur corps et doivent les obtenir dans leur régime alimentaire. Nous avons
également remarqué une dépendance croissante aux acides aminés essentiels artificiels
importés et a leur utilisation en tant qu'additifs alimentaires dans la formulation des aliments
pour animaux. Dans le cadre du concept dagriculture durable et de santé animale, nous
souhaitons proposer une alternative naturelle 100% locale a ces ingredients artificiels
importes.

v" Qu’allons nous faire ?

Nous produirons un complément alimentaire naturel , sain et durable a 100% pour les
animaux, en utilisant principalement de spiruline qui sont principalement utilisées comme
complément alimentaire pour les humains. Cependant ,nous voyons dans leur utilisation une
alternative aux acides amines essentiels synthétique.

La spiruline est une micro-algues bleu-vert qui contient une composition riche en éléments
nutritifs importants, notamment des protéines de haute qualité et des acides aminés essentiels.
Elle contient environ 60 a 70 % de protéines complétes. Ces protéines sont hautement
digestibles et contiennent tous les acides aminés essentiels nécessaires au fonctionnement
optimal de I’organisme, contient 15 a 20% des glucides et aussi environ 6 a 8 % de lipides.
Elle est riche en vitamines, notamment la vitamine A (sous forme de béta-caroténe), la
vitamine B12, la vitamine K, la vitamine E, la vitamine D et diverses vitamines du complexe
B, et riche en minéraux tels que le fer, le calcium, le magnésium, le zinc, le cuivre, le
potassium et le manganese et les pigments tels que la chlorophylle (a et b) et la
phycocyanine, et des antioxydants tels que la superoxyde dismutase (SOD), la vitamine E
(charpy , 2008).




Tableau n°1: Composition approximative de la spiruline en éléments nutritionnels (charpy ,
2008).

Energie 1603 kJ
379 kcal
Protéines 50a70¢g
Glucides 15a25¢
Lipides 6 a8g
Minéraux
Calcium 770 mg
Phosphore 780 mg
Magnésium 250 mg
Sodium 450 mg
Potassium 1100mg
Fer 120 mg
Zinc 3mg
Manganése 3mg
Vitamines
A 130 mg
Bl 5mg
B2 4mg
B3 13 mg
B5 3 mg
B6 0,7 mg
B7 35mg
B8 0,01 mg
B9 0,05 mg
B12 0,2 mg
E 20 mg
Antioxydant
Chlorophylle 0,60 g
Phycocianine 9,73¢g
Béta-caroténe 1,39
Eau 059
Fibres 02 g




Tableau02: Teneur de la spiruline en acides aminés (Ahounou, 2018).

Isoleucine 350 mg
Leucine 540 mg
Lysine 290 mg
Methionine 140 mg
Phenylalanine 280 mg
Thréonine 320 mg
Tryptophane 100 mg
Valine 400 mg
Alanine 470 mg
Arginine 430 mg
Acide aspartique 610 mg
Glycine 60 mg
Histidine 610 mg
Proline 270 mg
Tyrosine 300 mg
Serine 320 mg

Toutes les espéces animales peuvent prendre de la spiruline parce que elle présente de
grands avantages pour la santé animale elle contient une variété de nutriments importants que
'on ne trouve dans presque aucun autre aliment naturellement présent sur terre. De

nombreuses études ont été menées pour le prouver, parmi lesquelles:

Favoriser la croissance et la fertilit¢ : des recherches menées sur des poissons
d'aquarium tels que le Xiphophorus helleri (James et al., 2006) et la crevette
Fenneropenaeus chinensis (Kim et al., 2006) ont démontré les effets favorables de la
Spirulina platensis sur la croissance et la fertilité de ces animaux.

Renforcer les défenses immunitaires : dans le domaine de l'aquaculture, la Spiruline est
fréquemment ajoutée aux granulés alimentaires des poissons d'élevage, qui sont souvent
plus susceptibles d'étre affectés par des infections virales et/ou bactériennes que leurs
homologues sauvages. Une étude réalisée par Watanuki et al. (2006) a mis en évidence les
propriétés immunostimulantes de la Spirulina platensis chez la carpe Cyprinuscarpio.

Utilisée pour ses propriétés pigmentaires par exemple dans le domaine : en
aquariophilie, elle est utilisée pour intensifier la coloration des poissons d'ornement,
comme le démontre I'étude de James et al. (2006). En aquaculture, elle est employée pour
améliorer la pigmentation des crevettes et des poissons, comme l'ont souligné Regunathan
et Wesley (2006).

Une bonne digestibilité : I’absence de paroi confére a la spiruline une bonne digestibilité,
entre 75 et 90%. Ainsi elle ne nécessite ni cuissons ni traitements spéciaux pour rendre ces
protéines disponibles (Charpy et al, 2008). La spiruline constitue une bonne source de
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calcium et de phosphore, utiles pour les os et les tissus musculaires des volailles (Soletto
et al, 2005).

L'incorporation dans I'alimentation animale :

La quantité appropriée de Spiruline dans I'alimentation animale varie en fonction du type
d'animal, de son poids et de ses besoins nutritionnels individuels. Il est recommandé
d'introduire progressivement la Spiruline dans le régime alimentaire des animaux afin d'éviter
des changements alimentaires brusques.

La taille de la dose varie en fonction des besoins et de la réponse individuelle de chaque
animal a la Spiruline. Certains animaux peuvent bénéficier de doses plus faibles, tandis que
d'autres animaux peuvent nécessiter des doses plus élevées en fonction de leur taille et de
leurs besoins nutritionnels.

Il convient de mentionner que la ferme, productrice de Spiruline en tant que complément
alimentaire pour les animaux, fournira un soutien technique a ses clients. La ferme proposera
des recettes et des formulations alimentaires personnalisées contenant des quantités
spécifiques de Spiruline en fonction du type d'animal et de ses besoins nutritionnels. Cela
contribue a garantir la satisfaction des besoins nutritionnels sains des animaux.

v' Comment cela se passerait-il ?

Ceci est fait en créant une ferme, nous utilisons des systemes hermétiques pour cultiver de
la spiruline dans un environnement pur et exempt de polluants, cette approche permet un
contrble préecis de tous les aspects de l'agriculture de la température, de I'éclairage, de la
nutrition au contrdle de la qualité de l'eau, cela aide a atteindre une productivité et une qualité
élevées de la spiruline et a la présenter d'une maniére qui préserve tous ses bienfaits pour la
santé et la nutrition et en respectant des normes sanitaires et durabilité des processus de
production.

v’ Siége de la ferme :

Le choix de I’emplacement de la ferme a été soigneusement effectué¢ afin d’assurer un
environnement optimal pour la croissance et le développement de la spiruline, ainsi que le
succes durable du projet:

o Eloignement des routes principales: la ferme est située loin des routes
encombrées et principales afin d’éviter la pollution causée par la circulation, créant
ainsi un environnement calme et propice a la croissance de la spiruline.

o Disponibilité¢ de I’¢lectricité: la ferme est connectée a une source d’électricité
stable pour alimenter les équipements nécessaires au processus de culture et de
production de la spiruline, garantissant un fonctionnement fluide sans interruptions
imprévues.

o Eloignement des usines et des polluants atmosphériques et chimiques:
I’emplacement de la ferme est éloigné des zones industrielles et des usines qui
pourraient causer une pollution de I’air et des produits chimiques, afin de préserver la




puret¢ de lair environnant et réduire les risques potentiels de pollution
environnementale pour la spiruline.

Présence d’eaux souterraines pures: I’emplacement de la ferme bénéficie de la
présence d’eaux souterraines pures et utilisables dans le processus de culture,
favorisant ainsi une croissance saine de la spiruline et Assurant une bonne qualité du
produit final.

La ferme a été déterminée dans cet emplacement stratégique en fonction des criteres
environnementaux et opérationnels du projet. L objectif est de fournir un environnement idéal
pour la croissance et la production efficace de la spiruline, garantissant I’obtention d’un
produit pur et de haute qualité.

> Nous pensons que la zone EI Asnam est appropriée et nous l'avons donc choisie

comme siége de notre ferme.

2. Les valeurs proposées :

La ferme de production de spiruline est un projet unique et innovant qui offre une valeur
ajoutée importante tant pour le marché que pour I’environnement.

La valeur de notre projet se manifeste sous plusieurs aspects:

Valeur nutritionnelle et santé : la spiruline contient une large gamme de protéines,
vitamines et minéraux essentiels dont les animaux ont besoin pour leur croissance et
leur bonne santé. Grace asa composition riche, la spiruline est un complément
alimentaire idéal qui peut renforcer la force immunitaire et les performances globales
des animaux.

Fournir un complément alimentaire sain et naturel a 100% alternatif aux acides
amines essentiels artificiels : la spiruline contient tous les acides aminés essentiels que
les animaux ne peuvent pas produire par eux-mémes et qui jouent un réle important
dans leur santé et leur croissance, ce qui en fait une alternative efficace aux acides
aminés essentiels artificiels importés qui sont ajoutés dans I’alimentation animale pour
comblerle défécit.

Durabilité environnementale : la spiruline est cultivée dans nos fermes selon des
méthodes technologiques innovantes, car elle est cultivée dans de 1’eau scellée avec un
systeme hermétique . Cela signifie que de grandes quantités d’eau ne sont pas
utilisées et que le sol n’est pas pollué. Ou I’épuisement des ressources naturelles par
rapport a I’agriculture conventionnelle.

Production d’oxygene : la spiruline est une source importante de production
d’oxygene. En utilisant le processus de photosynthése, ils absorbent le dioxyde de
carbone et libérent de ’oxygene dans I’environnement environnant. Cela contribue a
améliorer la qualité de I’air et a réduire la pollution, ce qui favorise un environnement




sain et durable.

= Renforcer la production nationale : grace a notre production nationale de spiruline, la
dépendance a I’'importation d’acides aminés synthétiques en provenance de 1’étranger
est réduite, ce qui favorise 1’élévation du niveau de production nationale du pays .
Cela nous donne I’opportunité de renforcer 1’économie locale et de créer de nouveaux
emplois dans le secteur agricole et la nutrition animale.

3. Equipe de travail :

L’équipe du projet est composée de deux étudiants :

Etudiante REZAOUI ROMAISSA spécialisé en production et nutrition animales , obtenu :

o Obtention du diplome de licence en 2021 spécialisé production animale.
. Attestation de 1’informatique en 2022.
. Attestation de stage dans 1’'usine de L’ONAB .

Etudiant ALI MOHAD SADEK spécialisé en production et nutrition animales , obtenu :

o Obtention du dipléme de licence en 2021 spécialisé production animale.
. Attestation de stage dans 1’'usine de L’ONAB .

Ils ont participé a des formations:

e Participation , workshop « Boot Camp d’ Entreprenait de la Wilaya de Bouiray» .

e Participation , « ENTREPRENEURSHIP ENABLING & TRAININGCAMPAIGN
delivered by Algeria Venture»».

e Participation , workshop « Startup Graduate project» .

e Completion of a training program called the Entrepreneurial Student, which
included a series of courses in the field of entrepreneurship.

e Formation how to use Endnote.

Formations obtenues au niveau de 1’incubateur de 1’universit¢ de Bouira apropos:

e Comment remplir le Template

e Business model. Le BMC

e Comment s’inscrire pour avoir le label startup

e La propriété intellectuelle et industrielle

e Marketing digital

e Brevet d’invention

e Comment déposer une marque /logo au niveau de I'INAPI
e Marketing numérique et durabilité de la relation client

e Méthodes de financement




Formation sur I’inscription de :
Brevet d’invention (INAPI)
Droit d’auteur (ONDA)
L'étude financiére des projets
Le prototype

4. Objectifs du projet

La ferme de production de spiruline vise a atteindre plusieurs objectifs commerciaux

principaux. Parmi ces objectifs figurent :

Nous nous efforcons de devenir le premier producteur de compléments alimentaires

naturels pour animaux en Algérie au cours des cing premieres années a travers :

Sensibilisation et éducation: nous accordons une grande attention a la sensibilisation et
a I'éducation sur les bienfaits de la spiruline en tant que complément alimentaire pour
animaux. Nous cherchons a sensibiliser a I'importance de l'utilisation de la spiruline en
nutrition animale et a ses multiples bienfaits pour la santé et la performance. Nous
nous efforgons de fournir des informations scientifiques et des conseils techniques aux
clients et aux agriculteurs pour tirer le meilleur parti des produits que nous proposons.
Atteindre une part de marché : nous visons a atteindreune part demarché des produits
a base de spiruline en nous développant dans des segments cibles et en gagnant la
confiance des clients grace a la qualité de nos excellents produits et services.
Augmenter les revenus : nous voulons augmenter les revenus en augmentant le
volume des ventes et en élargissant la distribution de nos produits sur les
marchéslocaux et internationaux

Développement de la relation client : nous cherchons a développer et a renforcer nos
relations avec les clients existants et potentiels en fournissant des solutions
personnalisées pour répondre a leurs besoins et dépasser leurs attentes.

Améliorer I’efficacité opérationnelle : nous visons a accroitre 1’efficacité de nos
opérations, a optimiser les colts et a gerer efficacement les stocks afin de maximiser la
rentabilité et la viabilité financiere.

Expansion internationale : nous cherchons a nous développer sur les marchés
internationaux et a établir des partenariatsstratégiques avec desdistributeurs et des
importateurs dans de nouvelles régions pour renforcer notre présence mondiale et
accroitre notre compétitivité.

Innovation et développement : nous nous concentrons sur I’innovation, la recherche et
le développement pour développer de nouveaux produits et améliorer les techniques et
processus de production afin de rester a la pointe de I’industrie et de répondre aux
besoins changeants des clients.

Batir une marque forte : nous visons a batir et a promouvoir une marque forte et fiable
qui reflete la qualité de nos produits, notre engagement envers la durabilité
environnementale et I’excellence du service.

La part de marché ciblé




Nous nous effor¢ons de devenir le premier producteur de compléments alimentaires
naturels de haute qualité pour animaux en Algérie.

o A court terme : I’objectif est satisfaire le marché de la zone et la wilaya de la
ferme . En mettant en ceuvre des stratégies marketing efficaces, en élargissant la
clientele, en les convainquant des avantages des produits naturels et sains et en
renforcant la notoriété de la marque.

o A moyen terme : I’objectif est d’atteindre une plus grande part de marché en
élargissant la présence géographique, en renforcant les capacités de fabrication et en
atteignant un plus grand nombre d’entreprises de production de la nutrition animale
dans les autres états du pays.

o A long terme : une forte expansion, une innovation continue et des
investissements en recherche et développement et la présence sur les marchés
internationaux.

5. Calendrier de réalisation du projet :
1) etudes initiales: Cette étape prendra trois mois

e Planification : la premiére étape est la planification et cela prend environ un mois
pour :

- Une étude approfondie du marché et I'identification des opportunités et défis potentiels.

- Déterminer la demande de complements alimentaires pour animaux.

- Déterminer les besoins de production et les ressources financieres et humaines nécessaires.
- Choisir I'emplacement de la ferme le plus approprié en fonction des criteres spécifies.

- Deéterminer les sources de financement avec la préparation des documents requis ,et faire un
plan d'affaires détaillé

e Traitement des documents requis: cette etape durera deux mois
- Choisir la forme juridique de la ferme puis I’enregistrer.

- Obtention des licences et permis nécessaires a la fabrication et a la vente de compléments
alimentaires aupres des autorités concernées.

- Préparer le plan de production et planifier I'exploitation de la ferme.

Les principaux resultants :

- Un plan d'affaires détaillé et clair pour la ferme avec une bonne compréhension du marché.

- Choisir I'emplacement le plus approprié pour la ferme .

- Enregistrement de la ferme et obtention des licences nécessaires pour exercer ses activités.
2) commander des raccords de I'étranger: cette phase durera deux mois .

-Déterminer I'équipement et les technologies nécessaires a la production.

-Chercher des fournisseurs fiables et commander le matériel nécessaire.




3) Construction du siége de production: cette étape prendra quatre mois
- Conception de la ferme et réhabilitation du site.
- Mise en ceuvre des travaux de construction et des infrastructures nécessaires.

4) Installation de I'équipement: cette étape durera un mois
- Recevoir I'équipement requis des fournisseurs.
- Préparation du site et installation des équipements et systémes liés a la production.
Le résultat principal: la ferme est préte.

5) Achat des matieres premiéres: cette phase prendra deux mois
-Déterminer les matériaux nécessaires a la production.

- Sécuriser les matieres premiéres aupres de fournisseurs fiables et assurer leur disponibilité
en temps opportun.

Le principal résultat: la signature de contrats d'approvisionnement avec les
fournisseursetl'obtention des matieres premieres.

6) Debut de la production du premier produit: cette phase durera trios mois
- Préparation des processus de production et planification de la production.

-Le processus de production commence par un suivi attentif de toutes les étapes de la
production.

-Confirmer la qualité du complément alimentaire.
- Commercialiser des produits aupres de clients potentiels.

Le résultat principal: la production d'un complément alimentaire naturel sain et de haute
qualité pour les animaux .




Tableau n° 3: Calendrier de réalisation du projet

Etudes préalables : choix de

I'implantation de l'unité de

production, préparation des
documents nécessaires

Commande des équipements

Construction d'un siége de la ferme

Installation des équipements

Achat de matiéres premiéres

début de la production du premier
produit
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2.

Nature des innovations :

e jnnovations technologiques innovations radicales

innovations croissantes innovations du marché

Domaines d’innovation :

Les aspects innovants de notre projet sont :

Le premier projet en Algérie est basé sur I’'intégration de I’algue spiruline dans la
nutrition animale et son utilisation comme complément alimentaire naturel pour
remplacer les acides aminés essentiels artificiels dans leur alimentation.

Cibler une nouvelle catégorie de clients (les fabricants d’aliments pour animaux, les
aviculeurs, pissiculteurs et les éleveurs d’animaux de compagnie).

Durabilité environnementale :

La culture de la spiruline consomme moins d’eau que les cultures agricoles
conventionnelles.

La spiruline est une source importante de production d’oxygéne. On utilisant le
processus de photosynthése, ils absorbent le dioxide de carbone et libérent de
I’oxygéne dans 1’environnement environnant (charpy, 2008).
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Troisieme axe

Analyse stratégique du marché

1. Le segment du marché

v' Marché potentiel :
Le marché potentiel de la ferme spécialisée dans la production de compléments alimentaires
pour animaux comprend toutes les personnes intéressées qui apprécient une alimentation
naturelle saine et durable pour leurs animaux et qui préferent obtenir des produits animaux de
haute qualité tout en maintenant la santé de leurs animaux tel que :

o Les unités de fabrication d’aliments pour animaux étatiques et priveés.
o Tous les éleveurs de toutes sortes d’animaux.

o Les grossistes.

o Les cabinets vétérinaires.

Le potentiel du marché peut étre estimé en fonction du nombre d’intéressés et de partisans
qui apprécient une alimentation saine, naturelle et durable pour leurs animaux et préferent
éviter 1'utilisation d’alternatives artificielles et chimiques.

llsn'ont aucune raison de ne pas utiliser des compléments naturels , sains pour leurs animaux.

v" Marché cible :

La ferme s’efforce de fournir un complément alimentaire naturel alternatif aux acides aminés
essentiels industriels importés au groupe cible suivant:

e Les Fabricants d’aliments pour animaux étatiques et prives
Et comme un complément alimentaire naturel sain aux grands éleveurs des:

e Poissons et aquariophiles.
e Volailles.

e Animaux de compagnie.
e Les cabinets vétérinaires.

v" Choix du marché cible

e Les fabricants d’aliments pour animaux ont été ciblées pour leur capacitéa utiliser des
ingrédients naturels qui offrent des avantages nutritionnels et pour la santé au lieu de
s’appuyer sur des produits chimiques industriels et d’améliorer la qualité des aliments.




e Les éleveurs ont été ciblés pour leur capacité a utiliser des alternatives naturelles
saines et durables pour améliorer la croissance, la santé et les performances de leurs
animaux et pour leur intérét a améliorer la qualité et la couleur de leurs produits ( tels
que les ceufs, les poissons, les oiseaux ...) et améliorentégalementleur valeur
nutritionnelle .

v Contrats d'achat avec des clients importants :

La conclusion de contrats d'achat avec les clients repose sur plusieurs facteurs contribuant a
la réussite de la transaction et & la realisation d'avantages mutuels. Cela comprend la
fourniture d'un produit de haute qualité et a valeur ajoutée pour le client. Répondre aux
demandes dans les délais impartis est un élément crucial pour établir la confiance et la
coopération durables avec les clients. Le distributeur travaille a renforcer la relation en offrant
un service clientéle exceptionnel, une communication efficace, un soutien technique et une
réponse rapide aux exigences du client. Tout cela est utile pour cibler les clients importants
tels que les fabricants d'aliments pour animaux, les grands éleveurs et les vétérinaires, car ils
peuvent contribuer & assurer la viabilité financiere de la ferme, augmenter le volume des
ventes et garantir la durabilité de ses activités commerciales.

2. Mesure de I'intensité de la concurrence

Sur le marché de la nutrition animale, il y a de la concurrence, que ce soit au niveau de
I’aliment ou au niveau des compléments alimentaires, comme toute entreprise sur le marché
notre ferme a un groupe de concurrents directs et indirects, nous les mentionnons :

v" Nos concurrents directs :

Notre ferme fait face un difé¢ unique decoulant de I’absence des fermes similaires
prooduisant des complements alimentaires ciblant ce secteur en Algerie . Cependant ,nous
faisons face a une concurance directe de la part d’un fournisseur qui importe ces produits de
I’etranger vers notre marché local .1l est donc important d’analyser ce concurrent et de
comprendre son impact sur la durabilité de notre ferme et notre stratégie . Ce concurrent est :

» Origine Laboratoire

v" Nos concurrents indirects :

v' Les concurrents indirects sont des entreprises ou des institutions qui proposent des
produits alternatifs a ceux que nous proposons sur le marche, tels que les additifs
alimentaires, les compléments vitaminiques et minéraux, les antioxydants, et autres.
En Algérie, il n’y a pas des entrepriseet dessociétés qui les produit, mais il existe de
nombreuses institutions qui les importent de 1’étranger on peut citer :

> Les importateurs des additifs alimentaires :

e [°’ONAB

Les importateurs privés :

SARL SANVITAL

. ©

K/
*




X/
*

X SARL NUTRIVAL

v" Les forces et les faiblesses des concurrents

Connaitre les points forts et les points faibles de nos concurrents représente une nécessité

pour que nous puissions définir notre position sur le marché.

Tableau n°4 : Les points forts et les points faibles des concurrents

% Origine Lab

Ancienneté sur le o
marché.

L'expérience le
domaine.

Capacité supérieure
a répondre a la
demande.

Une concentration sur
la  fourniture  des
compléments
alimentaires
consommation
humaine sans accorder
la méme attention aux
besoins du  secteur
animalier.

Difficultée a garantir la
qualité des produits
importeés et risques de
contrefacon.

Codts supplémentaires
liés au transport et a la
distribution des
produits importés.
Dépendance a
I’importation, exposant
ainsi D’entreprise a des
défis liés au processus
d’importation.

Le Manque de la
publicité

pour la

« Les importateurs
des additifs
alimentaires :

* L’ONAB
* Les importateurs
prives :

«SARL SANVITAL (
Bejaia)
*SARL

NUTRIVAL (

Ancienneté sur le o
marché

Réputation solide sur
le marché et large
base de clients

Vaste réseau de o
distribution

Expérience dans le
marché

Connaissance des
réglementations

Exposition aux
fluctuations des taux de
change, aux restrictions
a limportation et aux
retards de livraison

Dépendance vis-a-vis
des fournisseurs
externes, ce qui les
rend moins
indépendants et plus
vulnérables aux




Bejaia) locales et changements du

internationales  sur marché mondial et des
les additifs politiques

alimentaires  pour commerciales
animaux. e faible contréle de Ila

qualité du produit

e Restrictions légales et
réglementaires dans le
pays d'importation (par
exemple, licences,
exigences
d'enregistrement...)

e Le risque d'empécher
et d'arréter
I'importation

Malgré l'absence de production en Algérie, nous faisons preuve de sagesse face a la
concurrence directe des fournisseurs étrangers. Nous nous concentrons sur le développement
de produits de haute qualité, la sensibilisation des clients aux avantages pour la sante et la
formation de partenariats locaux solides. Ainsi, nous cherchons a renforcer notre présence sur
le marche et a réussir dans cette industrie axée sur I'innovation et la durabilite.

3. La stratégie marketing

Comme tout projet au début, il nécessite du marketing direct et indirect pour réaliser le plus
haut taux de profit. De méme, la ferme, au début, dispose de plusieurs méthodes qui aident a
promouvoir et a commercialiser le projet de maniere appropriée et peu colteuse, notamment :

Mettre en évidence les avantages et les caractéristiques uniques de notre produit, car nous
offrons un produit naturel de haute qualité qui a un impact positif sur la santé et la croissance
des animaux.

Le marketing par le biais des salons et des conférences : participation a des salons et des
conférences agricoles et animales nationaux et internationaux. Renforcer la présence en
distribuant des échantillons de produits et en imprimant des cartes distribuées aux personnes,
décrivant les produits et leurs prix.

L’obtention de certificats de qualité reconnus tels que I'ISO ou ’'HACCP. Ces certifications
aideront a établir la confiance chez les clients et a renforcer notre réputation sur le marche.

Promouvoir les résultats et les recommandations : nous recueillons les témoignages et les
certificats de clients précédents qui ont bénéficié de nos produits. Nous les utilisons pour
promouvoir nos produits, prouver leur qualité et leur efficacité dans I’amélioration de la santé
des animaux.

La communication directe avec les éleveurs, les fabricants d’aliments pour animaux et les




exploitations agricoles, en fournissant un soutien technique et des conseils, en présentant nos
produits et en concluant des contrats avec eux.

Le marketing d’influence : Collaborez avec des vetérinaires dans notre secteur pour
promouvoir notre produit. Ces partenariats peuvent aider a établir la crédibilité et a atteindre
un public plus large.

Offres promotionnelles : Proposez des offres spéciales, des remises ou des programmes de
fidélitée pour inciter les clients a essayer ou a acheter notre produit. Les promotions peuvent
attirer 1’attention et stimuler les ventes.

Le marketing en ligne : exploiter les canaux numeériques tels que les médias sociaux, le
marketing par courrier électronique et les sites web pour promouvoir notre produit. Créer un
contenu attrayant, partager des informations utiles et interagir avec notre public pour renforcer
notre présence en ligne.

e La Politique Marketing :

Est basée sur le systeme PPDC (Produit, Prix, Distribution et Communication). les quatre
sous sections suivantes mettra donc en évidence la politique de produit, la politique De prix,
la politique de distribution et la politique de communication :

Produit:

c’est un complément alimentaire riche en protéines, en acides aminés essentiels, en
vitamines (notamment la vitamine B12), en minéraux (comme le fer, le calcium et le
magnesium) et en antioxydants. Elle contient également des acides gras essentiels destiné a
I’alimentation animale, Intégrer a tes petites quantités (1a5%)aux aliments .

Le packaging : on propose des sacs biodégradables respectueuse de I’environnement a
différents contenance100 g 500 g 1 kg 20kg hermétique et facile & manipuler .
Le prix:

On adopte une stratégie d’alignement des prix a nos concurrents.Le prix est fixé selon le
prix des concurrents et selon les prix des produits de substitutions (produits a différentes
caractéristiqgues mais répandant aux méme besoins alimentaires) et selon aussi le codt de
revient du produit etle coltde production.

Le prix de notre produit est excellent compte tenu des prix de nos concurrents et est égal a
1500 DA/100g

Distribution:

Les clients visés sont les unités de fabrication d’aliments pour les animaux étatiques et
privés, ainsi que les éleveurs potentiels (Mega farm).

Vu la valeur nutritive de cet complément il peut intéresser les pissiculteurs qu’apris de
I’ampleur ces derniers temps vu les besoins croissants en poisson et en protéines animale .




\

D’autres clients peuvent étrevisés a I’instant d’animaux de compagnie comme (chats ,
chiens) , les cabinets vétérinaires.

Communication

On adopte une stratégie de communication cognitive ayant pour principe de faire connaitre
le produit aux consommateurs a travers des prospections aux niveaux de touts les unités de
fabrication d’aliments pour animaux ,par participations aux foires régionales et nationales
d’agriculture et d’¢élevage.

Nous nous abonnerons aux pages actives dans le domaine de 1’élevage et de 1’alimentation
des animaux de compagnie (chats, chiens, poissons d’aquarium en verre).
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Quatrieme axes

1. Le Processus de production :

La processus de production de la spiruline en tant que complément alimentaire naturel pour

les animaux nécessite le respect de normes de qualité et d’hygieéne afin d’obtenir un produit de
haute qualité et bénéfique pour les animaux. Voici les principales étapes de production de la
spiruline :
1 / I'achat des matiéres premieres: nous commencons d'abord par acheter les matiéres
premieres nécessaires a la culture de la spiruline, ce qui comprend la souche de spiruline
cultivée appropriée et les engrais nécessaires a sa croissance, tels que le potassium, le
magnésium, le sodium.. Tout en s'assurant qu'il est conforme aux normes sanitaires et a la
qualité requise, la ferme tient a traiter avec des fournisseurs fiables et réputés qui respectent
les normes sanitaires pour assurer la qualité du produit.

2/ Préparation de I'environnement de culture: Nous préparons un bassin spéciale pour la
culture de la spiruline en utilisant de I'eau potable et des nutriments appropriés. Nous veillons
a désinfecter le bassin en utilisant des nettoyants sirs et non toxiques pour assurer sa propreté
et son absence de dépots et de bactéries nuisibles.

3/ Culture de la spiruline :Nous cultivons la spiruline dans le bassin en la placant dans de
I'eau nutritive et en fournissant des conditions favorables a sa croissance telles que la
température, l'acidité, la salinité et une bonne intensite d'éclairage pour assurer sa croissance
optimale.

4/ Soins de la spiruline :Nous surveillons et prenons soin de la spiruline de maniere précise
pendant sa période de croissance. Nous fournissons une alimentation réguliere en eau nutritive
et surveillons la qualit¢ de I’eau ainsi que le niveau d’oxygeéne qu’elle contient. Nous
surveillons également le niveau d’acidité, la température et I’éclairage pour garantir une
croissance saine de la spiruline.

5/ Récolte et nettoyage de la spiruline : Aprés une période de croissance, la concentration de
la couleur de la spiruline augmente et lorsqu’elle atteint une densité préte pour la récolte, nous
la récoltons en utilisant des systéemes de filtration et de collecte, puis nous la nettoyons
soigneusement pour éliminer les impuretés et autres substances.

6/Séchage de la spiruline :la spiruline est séchée aprés la récolte pour éliminer I’eau et la
transformer en une forme seche en utilisant des techniques de séchage appropriées telles que
le séchage a I’air chaud pour obtenir de bons résultats.

7/ Broyage de la spiruline :Nous broyons la spiruline séchée pour la transformer en une
poudre fine. Nous utilisons une machine de broyage appropriée pour obtenir le résultat
souhaité.

8/ Contrdle de la qualité : Nous effectuons des tests de qualité pour vérifier la pureté et la




qualité du complément alimentaire.

9/ Conditionnement et emballage : Nous conditionnons la poudre de spiruline dans des
emballages appropriés, hermétiquement fermés, avec une couche protectrice contre les rayons
ultraviolets congue pour protéger le produit de la lumicre, de I’humidité et de la
contamination, tout en fournissant toutes les informations concernant le produit telles que la
composition chimique, le mode d’utilisation et les dates de production et de péremption.

10/ Stockage et distribution : Nous stockons le complément alimentaire emballé dans des
entrepOts ou il est conserve dans un endroit frais, sec, a I'abri de la lumiére et des odeurs fortes
pour garantir sa sécurité, sa qualité et sa fraicheur, puis nous le distribuons aux marchés
ciblesselon la demande.

Le contr6le minutieux des étapes de production de la spiruline est d’une grande importance
pour garantir la qualité du produit final, la sécurité alimentaire et la réussite générale du
processus de production. De plus, les informations relatives aux étapes de production peuvent
étre utilisées pour la recherche et le développement afin d’améliorer le processus. Ces
données peuvent étre analysées pour developper des meéthodes de culture plus efficaces,
utiliser des techniques avancées de récolte et de séchage, et améliorer les opérations
d’emballage et de conditionnement.
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Figure 1: shema explicatif sur la processus de production

2. L’approvisionnement :

1/ Politique d’achat:

Dans le processus d’achat de matie¢res premicres, de fournitures et  d’équipements, nous
traitons directement avec les fournisseurs car c’est la meilleure fagon d’échanger des
informations de maniere plus détaillée et claire. La communication directe peut conduire a
une meilleure compréhension des besoins de la ferme et a une identification précise des
exigences. Les fournisseurs peuvent ainsi proposer des produits personnalisés et des solutions
innovantes qui répondent mieux aux besoins que les produits genériques disponibles sur le
marché. De plus, cela peut permettre de construire des relations solides, durables et étroites
avec les fournisseurs, et contribuer a renforcer la coopération afin de garantir la disponibilité
des matieres premieres encas de besoin. La communication continue peut
égalementfaciliter]’obtention de transactions spéciales, de réductions et d’offres
concurrentielles. Il peut étre utile de réaliser des visites sur le terrain pour rencontrer les
fournisseurs et visiter leurs installations, ce qui nous aide a évaluer le niveau de qualité et de
fiabilité, et ainsi améliorer I’efficacité des équipements et des matieres premicéres. Tous ces
facteurs conférent a notre ferme un avantage concurrentiel fort sur le marché de la production
de spiruline en tant que complément alimentaire naturel pour les animaux.
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2/Les fournisseurs les plus importants.

v Fournisseur de matiéres premiéres
» Allasouche
e Bio GATRANA
> B/Les nutriments :
e ETS kheder
e ASMIDAL
e FARTIAL
» Cl/L'emballage
e Inpack
v’ Les fournisseurs des equipements

Politique de paiement et délai de reception :

Notre ferme suit une politique de paiement et de livraison qui implique le paiement aprés
réception, c’est-a-dire que nous effectuons le paiement di aux fournisseurs aprés une période
définie a partir de la date de réception des matériaux ou des équipements. Cette période peut
étre déterminée en fonction de ’accord conclu entre la ferme et le fournisseur, et elle variera
généralement entre 30 et 90 jours, ajustable en fonction des circonstances des deux parties.
Cette politique accorde une période de temps pour utiliser les matériaux et réaliser les retours
financiers, ce qui contribue a une meilleure gestion du capital et a une meilleure viabilité
financiere de la ferme avant de procéder au paiement. Bien sir, la ferme veillera a respecter
les délais convenus de paiement de maniére correcte et appropriée afin de construire des
relations durables, étroites et solides avec les fournisseurs, ce qui renforcera la compétitivité
de la ferme sur le marché.

Le paiement se fait via ccp ou bangue ou par paiement direct.

3. La main d’ceuvre

La ferme prévoit d'embaucher un total de 9 personnes au cours de la premiere et de la
deuxiéme année. Cependant, cet effectif variera chaque année. A la cinquiéme année de
I'exercice, le nombre total de personnes employées atteindra 15. Voici un récapitulatif de
I'évolution du personnel au fil des années.

Tableau n° 5: Estimation d’effectif du personnel sur cing années

Gérant « Gestion de la ferme en |1 1 1 1 1

général.

7/

%+ Gestion de la production.

7/

% Superviser toutes les




X/

7/

operations, prendre des
décisions stratégiques.
Coordonner les
différentes  équipes et
assurer la sécurité et le
fonctionnement de la
ferme.

Assurer  les  relations
publiques.

Assurer la gestion
financiere et
administrative de la
ferme.

Assurer 1’élaboration de
la politique générale de la
ferme.

Présider les réunions.

Le

comptable

e

%

Assurer la sécurité des
affaires financiéeres de la
ferme.

Tenue des  registres
comptables.

Préparation des rapports
financiers,  déclarations
fiscales, gestion  des
factures.

Assurer le classement des

dossiers
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Expert en

marketing

o
%

X/

X/

7/

2
L X4

Commercialisation de
produits fermiers.
Développer des stratégies
marketing, faire  des
études de marché, geérer
des campagnes
publicitaires.

Créer du contenu
marketing et travailler a
accroitre la sensibilisation
a la ferme sur divers
canaux de
communication.
Représenter la société
aupres des clients et des
fournisseurs .

Négocier avec les
fournisseurs pour assurer
I'approvisionnement .
Assurer la
commercialisation et la
distribution de le

complément alimentaire.

Assistant

clientéle

K/

K/

X/

Prend en charge la prise
en charge des clients de
spiruline farm.

Répondre aux demandes
de renseignements, traiter
les commandes, assurer le
suivi des livraisons et
résoudre les problemes.
Maintenir une

communication réguliere




avec les clients pour

assurer leur satisfaction.

Microbiolo
giste

X/

X/

Controle de la qualité

microbienne de la culture

Effectuer des analyses
régulieres pour detecter
toute contamination
éventuelle, ajuster les
conditions de culture pour
favoriser une croissance
optimale de la spiruline et
assurer le respect des
normes de  sécurité

alimentaire.
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Ouvriers

X/

%

X/

X/

Effectuez  les  taches
quotidiennes de culture
de la spiruline .

Effectuer les taches de
plantation , de récolte et
de transformation de la
spiruline  conformément
aux procédures
approuvees .

Recueillir la spiruline et
préparer les lots pour
I'emballage .

Emballage des produits
finis .

Assurez-vous que la
spiruline est correctement
emballée dans des
emballages appropriés .
Mettez les autocollants
nécessaires et assurez-
vous que le produit est
prét a étre expedié aux

clients.

Chauffeur

Conduite des véhicules de
service

Livraison des produits
finis et
approvisionnement  des

matiéres premieres

Gardien

X3

A

Responsable de la
sécurité et du controle des
installations de la ferme

de spiruline.




R/
L X4

X/

Protection du matériel |,
des cultures et des stocks
contre le wvol et les
dommages .

Effectuer également des
tournées d'inspection de
sécurité, surveiller l'accés
aux batiments et
intervenir en cas

d'accident ou d'urgence .

TOTAL

09

09

09

11

13

4. Les Principaux partenaires

Les entreprises les plus importantes qui contribueront a la réussite de notre projet :
1/ fournisseurs des Maticres Premiers et d’équipements

2/Entites gouvernementales :

» L’ASF les banques CNAS_CASNOS _ sonalgaz _ Algérie télecom_ les

laboratoires....
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Cinguieme axes :

Plan financier

1. Les Codts et charges :
v" les codts du projet :

1.1 les matiéres premieres
Tableau n°6: Le matiéres premiéres

Matériaux Le colt annuel en DA Le fournisseur
La souche 1440000DA Bio GATRANA
Les nutriments 3200000DA ETS kheder
ASMIDAL
FARTIAL
L'emballage 80326 DA Inpak
Les tenus jetables 93900 DA SARL Medicatech Algérie
Total 4 814 226 DA

Tableau n°7: Le Matériels de culture

Le codt des matériaux nécessaries sont present dans le tableau suivant :

Rubrique Quantité Prixunitaire | Prix total Fournisseurs

La serre 02 440000 880000 Baraka Green House

Bassin 04 32000 128000 I

de(3mx50m)

Les bache 04 98800 395200 dlie  daa)l s
syl il Al
4S)

Fillet d'ombrage 01 13300 13300 e dea)l s
b_)A:\.AS\ Qu‘.u_, 4.\.}_)3\
A0

Les lampes | 02 20000 40000 A0 an S iy Gl

horticoles S

Les tubes 20 155/m 3100 METALORDS
ventes
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La pampes d'eau 1 1000000 1000000 ETPH LAMRANI
ALl

Les codes de |01 295,33 295,33 METALORDS

I'installation d'eau ventes

Les robinets 02 1087,43 2174,86 METALORDSventes

Motoréducteur 04 39600 158400 SARL REDUMEC

Séchoir 02 150000 300000 SARL KLEINFAB

Pressoir 01 58800 58800 Algosud

Roue a aube 04 8000 32000 Algosud

Extrudeuse 01 100000 100000 Algosud

Le filtre de | 02 5000 10000 Algosud

spiruline

Les reservoirs | 02 31500 63000 SMART TANK

d'eau

Balance 01 18500 18500 Glasslab

électronique500g

Balance 01 21920 21920 Glasslab

électronique20g

Microscope 01 113200 113200 EURL clinidiag

optique

Disque de succhi | 01 9869 9869 Algosud

pHmetre 01 67326 67336 Glasslab

Thermometre 01 3675 3675 Glasslab

humiditémetre
électronique

Total

3388770,19DA

- Equipements de bureau
Tableau n°08 : Codt des matériels et mobilier de bureau (DA)

Rubrique

Nombre

Prixunitaire

Total(DA)

Fournisseurs




Chaise capitonnée 2 9000 18000 Le confort
bureau Vente de mobilier
Armoire 1 50183 50183 de bureaux
Table en bois 1 53000 53000
5 12000 60000
Chaises 6 4000 24000
Total 205183DA

- Matériel informatiques
Les matériels informatiques s’évaluent a 131400DALe détail de ces matériels est illustré par

le tableau suivant.

Tableau n°09 :Codt matériel informatiques (montant en DA)

Rubrique Nombre Prix unitaire | Total Fournisseurs
Ordinateurs 1 65000DA 65000 Algérie télécom
Imprimante 1 38900DA 38900DA Il

Flashdisk 2 1500DA 3000

Rubrique Nombre Prix unitaire | Total Fournisseurs
Modem4G 1 4500 4500 Algérie télécom
Caméra 1 20000 20000DA Il

Total 131400DA

-Moyen de transport

Nous avons déecidé d’opter pour I'achat d'une camionnette d'occasion pour la distribution de
nos produits. La valeur estimée de cette camionnette est de1800000 DA
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- Installations générales, agencements et aménagements :

Le colt total de l'installation des différents matériels et de I'aménagement des bureaux est
estimé a 400000 DA.

Tableau n°10 : Récapitulation des immobilisations (montant en DA)

Rubrique Montant
IMMOBILISATIONS CORPORELLES

Terrain 0

Construction 0

Matériel et Outillage 3388780DA
Agencement, Aménagement, Installation 400000 DA
Matériel de transport 1800000 DA
Matériel et mobilier de bureau 205183 DA
Matériel informatique 131400 DA
Total 5925363,19 DA

Tableau n°11 :services nécessaire par ans

Déclaration Services requis pour le | Fournisseur
projet

Electricité 200000 DA SONELGAZ

Le téléphone 40000 DA Algérie télécom

L’internet 20000 DA Algérie télécom

Le total 248000 DA

- Salaire:

Tableau n°12: représente le détail de salaire notre personnel

Postes Effectifs | Salaire net | Salaire net | Salaire Salaire bruts
annuel brut annuel

Gérant 1 50000 600000 65000 780000

Le Comptable 1 30000 360000 39000 468000

Expert en marketing | 1 40000 480000 52000 624000

Assistant clientéle 1 40000 480000 52000 624000

Microbiologiste 1 32000 384000 41600 499200




Ouvriers 2 60000 720000 78000 936000

Chauffeur 1 30000 360000 39000 468000
Gardien 1 30000 360000 39000 468000
Total 09 312000DA | 3744000 405600 DA | 4867200DA

Modes et sources d'obtention de financement :

Nous avons choisi I'ASF pour financer notre projet en raison des avantages et des
subventions qu'elle accorde .

2. Chiffre d’affaire :

- LA CAPACITE DE PRODUCTION
Lorsque nous cultivons, nous obtenons quotidiennement 6 g par métre carré par jour d'un
bassin de spiruline. Dans notre surface totale 600 m2, au cours de la premiere année, Avec la
possibilite de travailler tous les jours de I'année nous obtenons

6*600*365=1314000 g = 1314 kg

Tableau n°13: Reécapitulation des productions prévisionnelles sur les cing années (unité en

Kg)
Désignation N+1 N+2 N+3 N+4 N+5
Produits 1314 kg 1971 kg 2628 kg 3285 kg 3942 kg

Chiffre d’affaire Optimiste

DETAIL CHIFFRE D’AFFAIRE

REALISATION PREVISION
Produit A destiné client N-2] N-1| N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5
Quantité produit | - - 1314kg 1971 2628 3285 3942
A -
Prix HT produit A - 15000 DA 15000 DA 15000 DA 15000 DA 15000 DA
Ventre produit A 13997000 [ 20995500DA | 31836000DA | 39420000DA | 47704000 DA
DA DA
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Chiffre d’affaires global

| | |13997000DA| 20995500DA|31836000DA |39420000DA | 47704000 DA|

Chiffre d’affaire pessimiste

DETAIL CHIFFRE D’AFFAIRE

REALISATION PREVISION
Produit A destiné client N-2| N- N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5
1
Quantité produit - 1314 1314 1182,6 1051,2 919,8
A - -
Prix HT produit A 15000 DA | 14000 DA | 13000 DA 13000 DA | 12000 DA
Ventre produit A DA 9855000DA 9198000 | 7686900 6832800 5518800
Chiffre d’affaires global 9855000DA |9198000 7686900 6832800 5518800
DA DA DA DA

3. Les comptes de résultats escomptés :

v Explication de la méthode de calcul des résultats voir Annexe 2
= (Consommation de I’exercice = achats consommé -+services extérieurs et autre
consommations
» La valeur ajoutée d’exploitation = production de I’exercice — consommation de
I’exercice
= Résultat ordinaire avant impdt = excédent brut d’exploitation — dotation aux
amortissements
v Le besoin en fonds et rendements (BFR)
La notion de besoin en fonds de roulement :

Les besoins en fonds de roulement sont les sommes que I’entreprise doit dépenser pour
couvrir le besoin résultant des décalages de trésorerie entre les encaissements et les
décaissements.

Le compte de fonds de roulement nous prenons des données de annexe 1
BFR= Actifs circulants — Passifs circulants

Tableau n°14 : Les besoins en fonds de roulement

Année N+1 N+2 N+3 N+4 N+5
BFR 4364630 DA 5184385,4DA | 5230711DA 1547878.15DA | 2404577DA

4. Le Plan de trésorerie :




Le fonds de roulement nous prenons des données de annexe 1
FR= capitaux permanents —actif immobilisé

Tableau n°15 : Le fonds de roulement

Année N+1 N+2 N+3 N+4 N+5

FR 18161630 25879886DA 36766711 DA | 52073365,75DA | 54989423DA
TRE=FR -BFR

Année N+1 N+2 N+3 N+4 N+5

TRE 13797000 DA 20695500,6DA | 31536000DA 51918577.95DA | 52584846DA
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Sixieme axe
Pratobype-experimental

v Matériel de I'expérience :

1.1 Matériel biologique
La souche de la Spiruline utilisée dans notre expérience est remise par Monsieur
SAGGAI A Enseignent chercheur a la faculté des sciences de la vie et de la nature,
Ouargla.

Figure2 : la souche de spiruline
1.2 Matériel de culture

= Pompe air aquarium .
= Résistance aquarium .
= Lampe.

= Filtre

= Bidon en plastique.

1.3 Matériel de laboratoire

= Balance.

=  PH métre.

= ThermometreVerrerie (Bécher, tubes a essai...).
=  Broyeur

= Agitateur magnétiqus

3. Les étapes de la culture

2.1.Préparation de I'environnement de culture

Dans laboratoire du la faculté des sciences de la nature et la vie et sciences de terre la
souche de la spiruline est cultivée et développée dans de bidon en plastique de 05 litres
contenant 02 litres du milieu de culture testé, qui est utilisé pour I’ensemencement du volume
de la souche. Une température constante de 30°C est maintenue 24 / 24 a l’aide d’une
résistance aquarium, et 1’agitation est assurée par une pompe a aquarium afin d’assurerune
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bonne aération.
2.2.Préparations des milieux de culture :

Nous avons mesuré précisément les nutriments tels que le magnésium, le potassium, le
sodium, et autres, a 1’aide d’une balance numérique. Ensuite, nous les avons mélangés
ensemble avec de I’eau potable, car elle est pure et exempte de contaminants, puis nous les
avons soigneusement agités a ’aide d’un agitateur magnétique pour assurer une répartition
uniforme.

2.3. L’ensemencement

La culture de la Spiruline est lancé le 17/05/2023. Nous avons démarré 1’expérimentation
avec un volume de 1 Lde la souche de la spiruline, auquel nous avons ajouté un volume de
02 L de milieu de culture. Le principe de I’ajout de milieu de culture Consiste a un quart au
volume de la culture, équivalent Au Y4 duvolume de culture précédente. L’ajout du. milieu
de culture ne se fait a chaque 3 jours.

Figure 3: I’ensemoncement.

3. Conditions de culture

On a essayé de crée un systeme fermé avec une température constante pour assurer la
protection de la culture.

3.1 L’ Agitation

Nous avons activé une Pompe a air pour aquarium de maniere continue (24/ 24) tout au long
de ’expérience afin de garantir une agitation nécessaire pour permettre aux cellules d’accéder
aux nutriments et a la lumiére.




Figure 04 : I'agitation de spiruline

3.2 Eclairement

Pendant la nuit, I’apport d’énergie lumineuse nécessaire aux cultures est assuré par
I’utilisation d’une lampe.
3.3 Température

La température de culture est maintenue a une température d'environ 30°C gréace a
I'utilisation d'une résistance.

4. Dévolution des parametres physico-chimiques

La culture de spiruline nécessitée de controler plusieurs parametres a chaque jours pour
assurer sa croissance optimale :

e LepH al’aide d’'un PH-métre .
e Latempérature par Thermometre .

5. Récolte

Aprés une periode de croissance, la concentration de la spiruline a augmenté et elle est
maintenant préte a étre récoltée. Nous I’avons récoltée soigneusement de la surface de 1’eau
en utilisant un tamis fin et nous.I’avons placée dans une assiette pour la préparer a la
déshydratation.

Figure 5: la récolte
6. Séchage

Nous avons séché la spiruline naturellement sous le soleil direct pendant trois jours en
pleinair, car c’est la méthode le plus rapide et la moins cotliteux pour éliminer 1’eau et la
transformer en une poudre complétement séche. Ensuite, nous 1’avons broyée en poudre en
utilisant un broyeur pour obtenir de bons résultats.
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Figure 6: le séchage de la biomasse.  Figure 7: la spiruline avant et apreés le broyage.

7. Emballage

Nous avons emballé la spiruline dans des emballages hermétique avec une couche
protectrice contre les rayons ultraviolets pour la protéger de la lumicre, de I’humidité et de
la contamination et toutes les informations sur le produit ont été placées sur I’emballage .

Figure 8: I’emballage

Stockage approprié :

La spiruline pour animaux doit étre conservée dans un endroit frais, sec et sombre, a l'abri
de l'humidité et de la chaleur.
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Annexel

BILANS DE LA STARTUP

Immobilistation
Incorporelles

Immobilisation Corporelles

5925363,00

10690894,00

11033956,00

11105487,00

11177018,00

Terrain

Batiment

4800000

4600000

4400000

4200000

Autres Immobilisations
Corporelles

5925363,00

5890884,00

6433956,00

6705487,00

6977018,00

Immobilisations en
concession

Immobilisationencours

5000000

ImmobilisationsFinanciéres

Titres mis en equivalence

Autres participation set
créances rattachées

Autres Titres immobilisés

Prets et autres titres
financiers non courants

Impéts différés actif

ACTIF NON COURANT |- |-

10925363,00

10690894,00

11033956,00

11105487,00

11177018,00

Stocks et encours

4620522,60

9591633,60

10174052,00

12763376,60,00

13270267,80

Créances et emplois
assimilés

1000000,00

1500000,00

180000000

2500000,00

3000000,0

Clients

1000000,00

1500000,00

1800000,00

2500000,00

3000000,00

Autres débiteurs

Impéts et assimilés

Autres créances et emplois
assimilés

Disponibilités et assimilés

13797000,00

20695500,00

31536000,00

39420000,00

47304000,00

Placements et autres actifs
financiers courants

Trésorerie

137977000,00

420695500,00

31536000,00

39420000,00

47304000,00

ACTIF COURANT

0342886

42478028

4544008

QQQ
0 00004




I

PASSIF

REALISATION PREVISION
En milliers DZD N-2 | N-1| N N+1 N+2 N+3 N+4 N+5

CAPITAUX PROPRES
Capital émis 2185478900 | 21854789,00 | 2185478900 | 21854789,00 | 218544789,00

Capital non appelé
Ecart de réevaluation

Primes et réserves-Réserves 361610,20 735799,55 1079293,90 | 1473188,25 1705082,60

Consolidées

Résultat net-RN part du 6870593,80 [ 1398019145 [ 20506 27990576,75 32396569,40
584,10

groupe

Autres capitaux propores- 360000 | 240000 120000

report a nouveau
Part de la société
consolidante(1)

CAP | TAUX PROPRES - - - 29086993,00 39570780,00 43 800 51558554,00 56 076 441,00
667,00

PASSIFS NON-

COURANTS

Empru nts et dettes 400000,00 2000000,00

financiéres

Impo6t différé passif

Autres dettes non courantes
Provisions et produits
constatés d'avance
PASSIFS NON- - - - 4000000,00 2000000,00
COURANTS

PASSIFS COURNATS
FOU rnisseu rs et Comptes 1255892,60 5907247,60 6743341,00 13715497,85 18674844,80
rattachés
Impots
Autres dettes

Trésorerie passif
PASSIFS COURANTS - - - 1255892,60 5907247,60 6743341,00 | 13715497,85 18674844,80

TOTAL PASSIF - - ‘ - ‘ 30342886 42478028 ‘ 54544008 65788864 74751286

\Verification de I'équilibre - - - - - : e —
ActiffPassif ]
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Annexe2

TABLEAU DES COMPTES DE RESULTATS

Vente et produits
annexes

13797000

20695500

31536000

39420000

473404000

Variation des
stocks produits
finis et en cours

4139100

8869500

7844000

9855000

11826000

Production
immobilisée

Subvention
d'exploitation

Production de
I'exercice

17936100,00

29565000,00

39420000,00

49275000,00

59130000,00

Achats
consommes

5062226

7593339

10124452

12655565

15186678

Services
Extérieurs et
autres
consommations

180000

1800000

1800000

1800000

1800000

Consommation
de I'exercice

5242226,00

9393339,00

11924452,00

12835565,00

16986678,00

Valeur ajoutée
d'exploitation

Charges de
personnel

4867200

4867200

4867200

5959200

7081200

Imp6ots et taxes et
versement
assimilés

Excédent Brut
d'Exploitation

- - - 7826674,00

15304461,00

226283498,00

30480235,00

35092122,00

Autres produits
opérationnels

200000

300000

300000

400000

400000

Autres charges
opérationnelles

200000

200000

200000

300000

300000

Dotations aux
amortissements
,Provisions

594470

688470

782470

876470

970470




Reprise surpertes
de valeurs et
provisions

Résultat
opérationnel

7323204,15

14715991,00

21945878,00

29703765,00

34221652

Produits
Financiers

Charges
financieres

360000

240000

120000

Résultat
financier

Résultat
Ordinaire avant
impot

7232204,15

14715991,00

219545878,00

29703765,00

34221652

Imp0t exigible sur
résultat ordinaire

Impot différé
(variation) sur
résultat ordinaire

TOTAL DES
PRODUITS DES
ACTIVITES
ORDINAIRES

18136100

29865000

39720000

49675000

59530000

TOTAL DES
CHARGES DES
ACTIVITES
ORDINAIRES
RESULTAT
NET DES

ACTIVITES

ORDINAIRES

Eléments
extraordinaire
(produits)

10903869

7232204

15149009

14715991

17774122

21585878

/19971235

2943756

25308348

34101652

Eléments
extraordinaire
(charges)
Résultat

extraordinaire

RESULTAT
NET DE
L'EXERCICE

7232204

14715991
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Annexe3

FLUX DE TRESORERIE STARTUP.........ccccoevnn.

RUBRIQUES
Flux de trésorerie provenant des

activités opérationnelles

Résultat net de I'exercice 7232204 | 14715991 | 21585878 | 29463765 | 34101652

Ajustements pour:

_Amortissements et provisions 594470,0 | 6290000, 1534 |6580000, | 5609530,
P 0 00 470,00 |00 00

-Variation des impots différés

-Variation des stocks -4620522 | -4741111 | -5824184 25869324 -506890,7

-Variation des clients et autres
-1000000 | -500000 | -300000 700000 | -500000

créances
-Variation des fournisseurs et autres 836093,4

1255892 | 4651355 6972156 | 4959347
dettes 0

-Plus ou moins values decession,nettes
d'impots

Flux de trésorerie générés par 3462044, 17832257 | 39726596 43663638

o 20416235
l'activité(A) 6 A A 3

Flux de trésorerie provenant des
opérations d'investissement
Décaissements sur acquisition
d'immobilisations
Encaissementssurcessionsd'immobilisa
tions

Incidence des variations de périmetre
de consolidation(1)

Flux de trésorerie liés a I'opération

sd'investissement(B)
Flux de trésorerie provenantdes

opérations de financement
Dividen des versés aux actionnaires
Augmentation decapital/Part ASF
Augmentation decapital/Part
startupeur

Injection en comptecourant associé
ASF

Remboursements capital
ASF(envaleurnominale).




Remboursements compte courant
associé ASF

Flux de trésorerie liés aux opérations

de financement(C)

Variation de trésorerie de la
période(A+B+C)

3462044,
60

20416235

17832257
4

39726596
A

43663638
3

Trésorerie d'ouverture (Début de la
période)

Trésorerie de cloture(Fin de la
période)

Variation de trésorerie
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Annexe 4

Partenaires clés

1/fournisseurs des
Matieres Premiers
et d’équipements

2/Entites
gouvernementales
L’ASF les
banque_ CNAS C
ASNOS _ sonalgaz
__Algérie
télécom_ les
laboratoires.

Modgé¢le d’affaire

Activités clés

L’approvisionnement

La culture de la spiruline
La récolte de la spiruline
La transformation
Conditionnement et
emballage

Marketing et promotion
de la marque

vente

Ressources clés
Financiéres;
Contribution personnelle
L' ASF

Humaines:

Gérant, le comptable,
expert en Marketing,
microbiologiste, assistant
clientéle, les ouvriers,
chauffeur, Gardien.
Matérielles:

construction de la ferme ,
les équipements de la
culture, des bureau, des
meubles, des Matieres
premiers, les moyennes
de transport.

Propositions de
valeur

_Fournir un
complément
alimentaire a base
de la spiruline de

haute qualité sain et
durable et naturel a

100% alternative

aux acides amines

essentiels
artificiels.
_Améliorer la

santé, la croissance

et la performance
des animaux.
_Améliorer la

qualité des aliments

et des produits
animaux

_La Durabilité
environnementale

_le prix:raisonnable

Relation clients

_ Relations
électroniques :

Par émail, les
réseau sociaux,
contact par
télephone

_ Relations
personnelles :

Face a face

Service clientéle
Vente indirect
_Partenariats a long
terme avec des
clients principaux.
_Fournir un support
technique et des
consultations aux
clients.”

Canaux de distribut
Vente directe

Vente par les
intermédiaires
Réseaux sociaux

Segments client

_Les grands
éleveurs des :
Poissons et
aquariophiles.
Volailles.
Animaux de
compagnie.
_les cabinets
vétérinaires.




Structeure de couts Source de Revenue

codt fixes : Vente de complément alimentaire.
Camion de transport, les machine , matérielle Frais de Dispenser des formations et des cours
registre du commerce Protection du loge , Frais de notaire,  pédagogiques sur la culture de la spiruline
Frais Les dépenses administration , Dépenses de publicité ,

Frais de fournitures de bureau .

co(t variables:

salaires des travailleurs , Frais des Matiéres premiers , les
couts de telephone internet , carburant , electricité ,
Emballage , CNAS , CASNOS , banque De penses
immobilieres ou locatives . As surance du matériel et des
vehicules , colt de distribution.
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